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Los inversionistas ángeles son personas que brindan capital y orientación a 
empresas en etapa inicial a cambio de capital. A menudo tienen experiencia 
en la industria y pueden ofrecer valiosa orientación y conexiones.

Comprende el papel de los Angel's Investors:
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Busca redes de inversores ángeles que se especialicen en la industria 
hotelera o de viajes. Algunas redes conocidas de inversores ángeles incluyen 
AngelList, Gust y SeedInvest. Estas plataformas conectan a los 
emprendedores con posibles inversores ángeles.

Investiga las redes de inversores ángeles:
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Desarrolla un discurso conciso y persuasivo que destaque la propuesta de 
valor única de tu cadena de albergues. Articula claramente la oportunidad de 
mercado, tu ventaja competitiva y el potencial retorno de la inversión para 
los inversionistas ángeles.

Participa en eventos de lanzamiento y oportunidades de networking 
dirigidos específicamente a inversionistas ángeles. Estos eventos brindan 
una plataforma para exhibir tu cadena de albergues y conectarte con 
posibles inversores. Busca eventos como Demo Days, conferencias de 
startups y reuniones específicas de la industria.

Elabora un discurso convincente:

Asiste a eventos de lanzamiento y oportunidades de networking:
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Accede a tu red existente para identificar posibles inversores ángeles. 
Comunícate con profesionales de la industria, mentores y asesores que 
puedan tener conexiones con inversionistas ángeles interesados en el sector 
de la hospitalidad. Las presentaciones personales pueden aumentar 
significativamente tus posibilidades de obtener financiación.

Aprovecha tu red:
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Crea un plan comercial detallado que describa la estrategia de crecimiento, 
las proyecciones financieras y la escalabilidad de tu cadena de albergues. 
Incluye información sobre tu mercado objetivo, modelo de ingresos y 
panorama competitivo. Los inversionistas ángeles querrán ver una hoja de 
ruta clara para el éxito.

Los inversionistas ángeles llevarán a cabo una diligencia debida exhaustiva 
antes de tomar una decisión de inversión. Está preparado para proporcionar 
estados financieros, estudios de mercado y cualquier otra documentación 
relevante. Anticípate a las preguntas sobre tu equipo, la validación del 
mercado y los riesgos potenciales.

Si un inversionista ángel expresa interés, está preparado para negociar los 
términos de la inversión. Esto incluye discutir la cantidad de capital que se 
intercambiará, la valoración de tu cadena de albergues y cualquier término o 
condición adicional.

Prepara un plan comercial integral:

Está preparado para la diligencia debida:

Negocia términos y acuerdos:

Recuerda, asegurar la financiación de los inversionistas ángeles requiere 
persistencia, preparación y una propuesta comercial convincente. Sé proactivo 
en tu enfoque y aprovecha todos los recursos disponibles para maximizar tus 
posibilidades de éxito.


